
 

 

 

 

 

 

 

■■■この「日商だより」は、私たちと何かのご縁があった方々に、差し上げている通信誌です。■■■ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

日商だより ☆第３４号☆ 

平成２７年１２月 

ＯＡ機器・複写 情報サービス・測量機  日商器材株式会社 電話：０５９４-２１-２６００ 

に っ し ょ う 

◆  Windows10 ◆   

いつもお世話になっております。サービス部、川添です。 

日商だより 34 号をお送り致します。 

Windows10 がリリースされてから早いものでもう数ヶ月が経過しました。今回は無

償でアップデートできるということで、Windows8 の時よりも早いペースで普及するかと

思っていたのですが、お客様の環境を見ている限りではまだまだアップデートされた

方は少ないように感じられます。やはり業務用のパソコンの場合、業務に必要な専用

ソフトがまだ Windows10 に対応しておらず、興味はあってもアップデートできないとい

う方が多いのでしょうか。 

それほど多くはないのですが「Windows10 にアップデートした方がいいの？」という

質問はやはりお客様からいただくことがありますが、極端な言い方をしてしまえば特

にアップデートする必要はないと思います。新機能はもちろんいくつかありますが、現

在使用しているバージョンで特に不便を感じたりしていなければアップデートすること

によって劇的に何かが良くなるというようなことは恐らくないと思います。また、

WindowsXPの時に問題になったWindows のサポート終了日も、Windows7 は 2020 年

1 月 14 日、Windows8 は 2023 年 1 月 10 日となっているので、今お使いのパソコンを

それ以上の期間まで使いたいというわけでなければサポートの面でも特に問題はあ

りません。（余談ですが、WindowsVista は 2017 年 4 月 11 日にサポート終了で、

Windows10 への無償アップデートの対象外です） 

ただ、そうは言っても折角無料なのだからアップデートしたいとお考えの方もいらっ

しゃると思います。基本的にアップデートは特に難しい手順もなくほとんど自動でやっ

てくれますし、アップデート後 Windows10 が気に入らなければ 30 日間は以前のバー

ジョンに戻すことも可能です。こう聞くと気軽にお試しでアップデートできそうだと思わ

れるかも知れませんが、調べてみるとうまくいかない事例はやはりあります。最悪の

場合パソコンが起動しなくなってしまう事例もありましたのでご注意ください。 

 



 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

【発行元】  

 

後藤 渉 

【発行者プロフィール】  

日商器材株式会社 専務取締役 後藤 渉 （ごとう わたる） 

◆生年月日：昭和５１年５月６日生まれ ◆出身地：三重県桑名市 

◆経歴：精義小学校→陵成中学校→川越高校→中京大学経済学部 

→キヤノンマーケティングジャパン㈱（旧・キヤノン販売㈱）→日商器材㈱ 

◆趣味：カメラ（主に一眼レフで撮る写真ですが動画も好きです。） 
 
 

ＯＡ機器・複写 情報サービス・測量機 

           日商器材株式会社 
〒５１１－００６８ 三重県桑名市中央町２－２６ 

ＴＥＬ：０５９４－２１－２６００ 
ＦＡＸ：０５９４－２１－２６８５  
※お気軽にお問い合わせください！ 

弊社ではパソコンサポートも行っているので、Windows10 はリリース直後に一部社

内パソコンに導入して検証や調査が行える環境を用意し、実際の業務でも使用して

います。Windows10 に関しましても、お困りごとやご相談などあればお気軽にお問合

せい頂ければと思っております。      サービス部 川添 

◆朝礼◆ 

お世話になります。営業部の後藤です。日商器材では毎朝朝礼を行い、品質方針

と、経営理念を週交代で唱和しています。 

品質方針は、「日商器材は、お客様に満足して頂くために、1．正確性、2．迅速性、3

信頼性、4．経済性を追求した製品を提供し、品質マネジメントを継続的に改善致しま

す。」 

経営理念は、「私たちの目指す道は、常にお客様に役立つ企業として、より快適な

ビジネス環境造りと、豊かな人生を目指し、社会に貢献し続けていくことです。」  

朝、全員の声がそろうと、スタートからやる気が違います。品質方針と経営理念は、

私の父である社長が、中小企業家同友会で勉強して作成しました。お客様に喜んで

頂ける商品や、サービスを提供したいという思いで、48 期目に入りました。 

私も、はじめは唱和しているだけでしたが、社会人として、お客様の役に立たなけれ

ば、働いている意味がないと考えるようになり、もう一度、品質方針と経営理念を深く

考えるようになりました。営業部としての方針は、「桑名で一番の事務機販売店」を目

指しています。日々の営業活動の指針として、これからも徹底していきたいと思いま

す。                                  営業部 後藤 渉 


