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日商だより ☆第３８号☆ 

平成２８年４月 

ＯＡ機器・複写 情報サービス・測量機  日商器材株式会社 電話：０５９４-２１-２６００ 

に っ し ょ う 

◆ UTMという装置◆   

UTMとは、Unified Threat Managementの略で、日本語で「統合脅威管理」と呼ばれ

ています。ファイアウォールのほか、Web フィルタリング、アンチスパムなど複数のセ

キュリティ機能を一つに統合したもので、ファイアウォールだけでは防ぐことのできな

い様々な脅威から、企業ネットワークを守ることができます。 

 実際の中身はと言いますと、お弁当箱程度の箱を NTT などから引いてきている 

インターネット回線の根元付近に取り付けるだけですみ、後の管理はインターネット回

線を通じて遠隔で行われます。 

 各機能を流れに沿って簡単に説明しますと、ファイヤーウォールで、正規の手続き

をとっていない接続を遮断し、それを通ってきたデータを今度は、フィルタリングで不

適切な言語やアドレスをフィルター（ふるい）にかけて個別に遮断し、最後にウイルス

がくっついていないか検査をするというふうです。そのかなり複雑なチェックをインター

ネット回線の根元で、すべてのアクセスに対して行っています。 

 では、その UTMがなかったら即座に危険か？というとそうでもありません。 

なぜかと言いますと、個々のパソコンに市販されている総合セキュリティーソフトと最

近は言われているアンチウイルスソフトが入っていれば、同じようなチェックを個々の

パソコンで行っているからです。よく、セールストークで UTM を導入すると鍵を二重に

かけているようなものだと説明する方がおられますが、この説明は間違いではありま

せんが、的を射ていません。というのも、例えば、空港の入国管理などのチェックを、

間をあけずに何度も行ったところで、その時点で問題がなければ、時間がかかるだけ

で通れてしまうからです。 

  しかし、それでもUTMをお勧めする利点があります。それは個々のPCのような利

用者によって、セキュリティーのルールが変更できないという、頑固に見える面がある

からです。今のウイルスや不正送金の仕組みは巧妙に人間の目をごまかし、PC の

利用者が間違いなく信用できるものだと、思い込んで実行してしまうものです。 



 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

【発行元】  

 

後藤 渉 

【発行者プロフィール】  

日商器材株式会社 専務取締役 後藤 渉 （ごとう わたる） 

◆出身地：三重県桑名市 

◆経歴：精義小学校→陵成中学校→川越高校→中京大学経済学部 

→キヤノンマーケティングジャパン㈱（旧・キヤノン販売㈱）→日商器材㈱ 

◆趣味：カメラ（主に一眼レフで撮る写真ですが動画も好きです。） 
 
 

ＯＡ機器・複写 情報サービス・測量機 

           日商器材株式会社 
〒５１１－００６８ 三重県桑名市中央町２－２６ 

ＴＥＬ：０５９４－２１－２６００ 
ＦＡＸ：０５９４－２１－２６８５  
※お気軽にお問い合わせください！ 

それに対しては、その頑固さが有益です。本人は間違いなく銀行のホームページだと

思っているのに、UTM が遮断する。相談を受けて見に行くと、そのホームページが巧

みに作られた偽物だった・・・・。そういうことの為にチェックしてくれるものなのです。 

そして、セキュリティーなどは売り切りで終わらないアフターのある、すぐに駆け付け

ることのできる身近な会社に依託してください。          サービス部 永谷 

◆白寿のお祝い◆ 

3 月に、在所のおばあちゃんが 100 歳の誕生日を迎えました。親戚一同が集まって 

白寿のお祝いをしました。部屋の飾り付けと、屋久杉のお箸セットを事前に準備しま

した。当日は、全員で写真を撮り、２L と A3 にプリントしたのを額に入れて、親戚の皆

さんにプレゼントしました。100 歳でも家で元気に暮らしているおばあちゃんは、本当

に幸せだなと思いました。                       営業部  後藤 

◆入学シーズン◆ 

4 月は入学・入社シーズンです。子供が 4 月から幼稚園に通うので、持ち物に名前を

書いたり、お箸セットを入れる袋を作ったりと、準備が大変だったみたいです。手伝え

ることが少なかったので、作るのを手伝おうかと言いましたが、自分より上手に作ら

れると困ると、断られました(ﾉﾟ ο ﾟ)ﾉ子供は、幼稚園に行くのを楽しみにしています。 

日商器材でも、4 月からサービスのメンバーとして平野が入社いたしました。 

初めは、わからないことだらけだと思いますが、メーカー研修など、やることもたくさん

あるので、早く慣れてもらえればと思います。            営業部 後藤 


