
 

 

 

 

 

 

 

■■■この「日商だより」は、私たちと何かのご縁があった方々に、差し上げている通信誌です。■■■ 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

日商だより ☆第４２号☆ 

平成２８年８月 

ＯＡ機器・複写 情報サービス・測量機  日商器材株式会社 電話：０５９４-２１-２６００ 

に っ し ょ う 

◆ 修学旅行～延長戦～◆   

こんにちは。お世話になっております。日商器材の相馬です。 

日商だより第 42 号をお送り致します。 

中学三年生の長女の、今学期心残りは、”修学旅行の自由 

行動に行きたいお店に行けなかった”こと。 

名古屋ですら決死の大冒険な都会慣れしてない三重県の中学生が、大都会 

東京の迷路のような路線網を有効活用できるはずもなく大混乱、健闘もむなしく 

目的地にたどり着けず、どこにでもある世界的ハンバーガーチェーン店でランチ 

というなんとも悲しいお食事のみに。（ＴＴ） 

 

 

 

 

 

 

 

そんな心残りを払拭すべく、父娘二人旅の開催と相成りました。朝食昼食兼用 

で築地のお寿司を食べたり卵焼き食べたり、その後は念願の浅草での和スイーツ

食べ歩き。（女子の別腹の真髄を垣間見ました。） 

家訓というほどのたいそうなものではないですが、”遊ぶときはしっかり遊ぶ” 

というのがモットー、二日にわたって東京観光を堪能。 

旅行で一番楽しかったことは？と感想を聞いてみると「何を買っても自分の 

お小遣い使わなくていいこと♪」 

だそうです・・・つまり、父＝お金の減らない魔法の財布ってこと？！ 

                                                    サービス部 相馬 

 

 

 

 



 

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

【発行元】  

 

後藤 渉 

【発行者プロフィール】  

日商器材株式会社 専務取締役 後藤 渉 （ごとう わたる） 

◆生年月日：昭和５１年５月６日生まれ ◆出身地：三重県桑名市 

◆経歴：精義小学校→陵成中学校→川越高校→中京大学経済学部 

→キヤノンマーケティングジャパン㈱（旧・キヤノン販売㈱）→日商器材㈱ 

◆趣味：カメラ（主に一眼レフで撮る写真ですが動画も好きです。） 
 
 

ＯＡ機器・複写 情報サービス・測量機 

           日商器材株式会社 
〒５１１－００６８ 三重県桑名市中央町２－２６ 

ＴＥＬ：０５９４－２１－２６００ 
ＦＡＸ：０５９４－２１－２６８５  
※お気軽にお問い合わせください！ 

◆日商ひかりはじめました！◆ 

弊社はこのたび、NTT 東西に光コラボレーション事業者に認定され、サービスを開始致しました。今までお使い

のプロバイダーや、NTT のサービスを変更することなく、料金はお得に、また、トラブル時に通常のサポートセンタ

ー以外に、弊社にもお問合せ頂ける、安心したサービス内容になっております。ぜひご検討ください。 

 

◆新人紹介◆ 

 

この 7月より日商器材に入社しました丹羽陽一です。 

新入社員と言え年齢は 60歳です。簡単に自己紹介させていただきます。 

 

出身は愛知県清須市で、高校（五条高校）大学（岐阜大学工学部）までここで過ごしました。現在は、愛知県 

一宮市在住です。卒業後、キヤノンマーケテイングジャパン株式会社（入社当時はキヤノン販売）に入社、37 年 

勤務し、 この 6月定年に伴い日商器材に入社しました。 

振り返れば、東京を起点とし、8 回の転勤で最後の 10年は東京・長野・津（生涯単身生活 12年）でした。 

趣味は野球で小学校・中学校と野球に携わり、高校では野球部なく、仕方なくマイナーなハンドボールをやりま 

した。就職後は、会社の野球部にしばらく在籍しましたが、転勤生活との兼ね合いで活動することも難しく、挫折 

しました。 

長野勤務時代は、仕事の関係で泊りの出張が多く、上諏訪をはじめ長野県は北海道に次ぐ温泉地で、別所・

浅間 ・昼神・湯田中 野沢等の温泉地での宿泊が、仕事とは切り離して楽しんでいました。 

これからお客様に出向いて営業活動させていただきます。営業では、常にお客様のニーズに合った商品を 

提案することを意識し、オフィスで抱える問題ごとに丁寧に説明をします。信頼を得られるように、またお客様が 

満足されるような提案を続けて行くことが、最も大切にしていることです。 

 

キヤノン時代に培った OA機器関連は自信ありますが、その他事務機器については、現在知識を蓄積中です。 

目の前の課題に対しては、愚直に仕事を進めていく覚悟です。日々精進する気持ちを忘れず、これから営業 

活動しますので、宜しくお願い申し上げます。                       営業部 丹羽 陽一 

 

 


